
"percepciones de los productos"

Analizar...
Entender...

Aceptar...

Ver en Knowsquare
comunidades>mapas

No deja de ser ¡Obvio!



En relación

ATENCIÓN

PROBLEMA

Nuestra visión es la única visión

A veces la primera impresión es la que cuenta

"La batalla competitiva tiene lugar en la mente de los clientes"

Atentos a la percepción en la mente de los clientes

Lo que hacemos cuando no
podemos ir a ver al cliente
directamente

debe


