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Bajo el epigrafe “Financiacion para emprender: alternativas, innovaciones y retos,” la
fundacion Afi organizé la V Jornada sobre inclusion financiera y desarrollo el 2 de
Diciembre 2014 en Madrid.

El panel estaba representado por Emilio Ontiveros presidente de Fundaciéon Afi, Celia Ferrero,
vicepresidenta de la Federacion Nacional de Trabajadores Auténomos (ATA), Juan Merino,
presidente de la Confederaciéon Espafiola de Jévenes Empresarios (CEAJE), Jesis Martin Sanz,
presidente de la Asociacién de Empresarios del Henares (AEDHE), Angel Luis Mufioz Aceves,
responsable de segmento PYME de BBVA, Roman Weissman, Director de Riesgos de MicroBank,
Juan Garibi, Director General de Fiare Banca Etica y Juan Lucas Valero, Secretario Ejecutivo de la
Asociacion Espafiola de Crowdfunding,

Emilio Ontiveros, fue quien inaugurd la sesion y destacé que el fomento de la iniciativa empresarial
es uno de los grandes retos que nos enfrentamos en Espafia. Para ello debemos mejorar las
capacidades para identificar y asignar talentos, para innovar y asumir riesgos, as{ como por diversificar
los mecanismos de financiacion. “Es bueno diversificar el universo de mecanismos susceptibles de financiar a las
empresas. Ello requiere modalidades de financiacion basada en la cooperacion y la colaboracion, ya ensayadas en otros
Ingares”.

Tras la inauguracion, la primera sesion dedicada a la: “Financiaciéon del emprendimiento: el
estado de la cuestién” conté con la participacion de Celia Ferro, Juan Merino y Jesus Martin.

Celia Ferrero, afirmé que mientras el sistema de garantias no se adapte mas a la viabilidad del
negocio que a la solvencia, es dificil que se facilite el crédito en Espafia. Sobre todo hoy, cuando la
confianza que existia entre el autbnomo y su entidad financiera (en referencia a las Cajas de Ahorro)
se ha perdido, y ha de construirse de nuevo con una nueva entidad.

Juan Merino, sefialé6 que aun hoy, para emprender, es necesario contar con patrimonio, més alla de
tener un proyecto viable. Enfatizé que emprendimiento no es solo innovacién, es también calidad y
continuidad.

Jests Martin Sanz, centrd su intervencion en las que €l considera son las tres variables que integran la
ecuacién del emprendedor con éxito: poder (tecursos), querer (actitud) y saber (aptitud). En un
contexto de escasos recursos como el actual, sefiala como necesario fomentar y poner en valor las
aptitudes y las actitudes de los emprendedores y empresarios para desatrollar planes de negocio
viables.

Angel Luis Mufioz Aceves, destacé que el uso del Big Data & Analytics, 1os acuerdos de colaboracién
con redes de empresarios y trabajadores autbnomos asi como el programa “Yo Soy Empleo”, forman
parte de las iniciativas que el BBVA viene desarrollando para mejorar la financiacién del
emprendedor y la pyme.

La segunda sesién, dedicada: “los modelos innovadores de financiacién” conté con la
participacion de: Roman Weissman, Juan Garibi, Juan Lucas Valero.

En la metodologia del crowdfunding actian tres actores: promotor, plataforma e inversor o mecenas. El
promotor tiene una idea que necesita financiacion, la plataforma sirve de expositor del proyecto y el
mecenas o inversor es el que apoya ese proyecto. La publicidad suele estar a cargo del promotor y
suele ser directamente proporcional a la captacioén de pequefios inversores.
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Las plataformas las conforman inversores acreditados y no acreditados. A los inversores no
acreditados sélo pueden invertir en todas las plataformas entre 3.000 euros, y como mucho 10.000

euros. En el futuro las plataformas van a estar reguladas por el Banco Espafia.

Las plataformas se llevan de comisién el 5 - 10%, ademas a este importe hay que afiadir gastos en
consultorfa de planes de negocio, abogados. Segtin Juan, en Espafia no existe la figura del inversor
anénimo, suelen ser los de tu casa, y a veces los costes se disparan por tener pedidos que vienen de
Australia, por ejemplo.

El “crowdlending” consiste en un préstamo. La recompensa es en forma de tipos de interés superior al
mercado, puesto que el riesgo es mayor. Se marca un calendario de devolucién del dinero vy
periédicamente se efectdan los pagos a través de la plataforma.

En “equitycrowdfunding” la  participacién suele ser en acciones. No existe un calendario donde se te
retorna la inversién, se tiene un beneficio al final. Dependiendo del acierto de los mecenas en el

proyecto el beneficio serd mayor.

Juan Valero destaco en relacién al crowdlending y equity crowdfunding, en Espafia falta ain conocimiento,
costumbre y transparencia para promover, comunicar y difundir proyectos para su financiacién a
través de este tipo de plataformas.

Por su parte, Roman Weismann apunto que uno de los elementos diferenciadores de MicroBank es,
por un lado, la incorporacién de emprendedores como analistas de riesgos y, por otro, la innovacién
en materia de scoring crediticio aplicado por la entidad. Tienen un scoring psicométrico que permite
conocer actitudes y comportamientos del solicitante de crédito mediante indicadores cualitativos,
mejorando asi las herramientas de analisis de clientes que no cuentan con ningun tipo de garantia. Es
decir mezclan el scoring estandar con el scoring psicométrico. Recalibran el modelo de scoring con sus
quebrantos.

Microbank, fundado en 2007, tiene en plantilla 14 personas y contrato de servicios con La Caixa en
el uso de las oficinas y los empleados, aumentando asi la capilaridad. Microbank cuenta con el fondo
de garantias FEI del BEL Son anti ciclicos, crecen 50% todos los afios.

Oferta dos tipos de préstamos: uno para financiar el circulante para emprendedores con facturacion
menor a 2 millones que tengan historial en La Caixa, y el de microcréditos social sin garantfa con
25.000 euros de microcrédito, que se apoya en instituciones como Barcelona activa o Andalucia
emprende, o Madrid emprende que les hacen plan de empresa y certificado de viabilidad a los
emprendedores que solicitan el de 25.000 euros. Hasta 500 instituciones tienen acuerdos con
Microbank para acompafar al emprendedor, porque segun Roman estos costes no se le pueden
imputar a la banca.

Son créditos a 5 afios, y pueden tener carencia de 6 meses. Los tipos de interés oscilan entre 5 y
10%, Microbank aprueba entre un 60% y 70 % del crédito solicitado, otorgando el 95% del principal
y el 5% lo tiene que aportar el emprendedor.

Respecto a la correlacion de los fallidos, apunta que tener un plan de empresa no esta correlacionado
con los fallidos, pero los préstamos con periodo de carencia han observado ser mas impagados.
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Fiare Banca Ftica es la primera experiencia de cooperativa de ahorro y crédito transfronteriza en
Europa. Juan Garibi destacé que la entidad solo invierte en proyectos viables con alto impacto social
y que cumplan con criterios éticos. La clave del analisis en este caso se encuentra en la proximidad, la
economia colaborativa y el conocimiento del entorno del cliente.

Tienen, por ejemplo, libretas de ahorro que no pagan intereses y el cliente elige donde invertir su
dinero en fondos para microcréditos a personas.

Fiare y Banca ética, nacen en el afio 2003 como respuesta a que el sistema financiero tenia
disfunciones. Se constituyen en un banco financiero y ético social, en el cual se evalian los proyectos
a financiar por parte de los socios y la mayoria suelen ser proyectos sociales. Tienen 40.000 socios en
Italia y 5.000 en Espafia con 10 empleados en plantilla con la oficina central en Bilbao, Madrid y
Barcelona.

Y termind la conferencia con estas conclusiones.

En estos momentos existe una fuerte demanda de financiacién por parte de emprendedores,
auténomos y pequeflas empresas, la cual no es atendida por la banca. Una de las mejoras para facilitar
la financiacién es innovar en el procesamiento e interpretaciéon de la informacién generada por el
pequeno empresario.

Pero la gran mayorfa de los nuevos emprendedores se constituyen como persona fisica auténoma, y
no cémo sociedades porque el entorno administrativo actual no es favorable.

El crédito circula poco en Espafia y se soluciona desde las ventanillas de los bancos. El 95% de la
financiacién es bancaria, y solo 5% son otras alternativas. En estos momentos se estin desarrollando
otros canales alternativos, y a la pregunta: ¢Cémo acercar al emprendedor la financiaciéon? Se
responde que: con conocimiento mutuo, otra percepciéon del riesgo y modelos de sworing no
tradicionales y mayor profesionalizacién por parte del emprendedor.
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